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Ofertas de farmacias

Oferta de farmacias

Si te planteas cambiar el stress de la ciudad por la tranquilidad de
una zona rural, no dejes escapar esta oportunidad y desarrolla tu
profesion rodeado de naturaleza y a un paso de Madrid.

También te ofrecemos otra oportunidad de inversion: dirigir tu
PARAFARMARCIA

FACT. 470.000 EUROS




Ofertas de farmacias

Algunas de las Farmacias situadas en la Comunidad de Madrid que
forman parte del dosier de Orbaneja Abogados son éstas:

ZONA NORTE
FACT. 750.000 EUROS

ZONA ALCORCON
FACT. 1.100.000 EUROS

DRID
FACT. 1.450.000 EUROS

C/ Santa Engracia, n® 19 - 1° = farmaciasconfuturo@orbaneja.com
28010 Madrid abogados@orbaneja.com
#FarmaciasConFuturo
&J 91 445 48 54 @ www.orbaneja.com I'i G U Eﬂ
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“La Légica te llevara desde A hasta B.
La imaginacion te llevarda a cualquier parte.”

Albert Einstein



cBuscas comprador
para tu farmacia?

cEstas buscando
una farmacia?

NO TE COMPLIQUES,
TENEMOS LO QUE BUSCAS.

En Orbaneja Abogados

. podemos ayudarte.
Mas de 70 anos asesorando

en compraventa de farmacias.

Orbaneja

ABOGADOS

Llamanos al 91 445 48 54

ESCRIBENOS A:
farmaciasconfuturo@orbaneja.com
siGUENOSEN: T W in D ® www.orbaneja.com
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Editorial

Nos preparamos para recibir 2023, un afio con una gran crisis. A dife-
rencia de crisis anteriores, se espera que esta sea la contraccién mds
moderada en un periodo de recesién de los ultimos 40 afios. Una crisis
provocada, anunciada... Y también la mds pequefia de las dltimas déca-
das tal y como definen los expertos.

La profesion farmacéutica sigue creciendo en todos los dmbitos segun
se recoge en el “Informe de Estadisticas de Farmacéuticos y Oficinas de
Farmacia" recientemente publicado. Este informe demuestra que la red
de farmacias espafolas es y sigue siendo la red europea mds cercana y
accesible a la poblacién.

La farmacia no es ajena a todos los acontecimientos del resto del mun-
do. La invasién de Ucrania por parte de Rusia, asi como las situaciones
derivadas de este conflicto, estdn generando importantes consecuencias
en todos los érdenes con especial relevancia en los mercados energé-
ticos internacionales y la farmacia también ha sido afectada pero en
menor medida que otros sectores.

En los préximos meses veremos cambios en materia laboral tras la recien-
te firma entre la patronal de farmacias FEFE (Federacién Empresarial de
Farmacéuticos Espaioles) y los sindicatos del XXV Convenio Colectivo
Estatal de Oficinas de Farmacia, con vigencia desde 2022 hasta 2024.
Damos las gracias a FEFE por su dificil labor de negociacién de este con-
venio que parece que nunca llega a la luz. En materia legal, esperemos
por fin antes de final de afio tener una Nueva Ley de Ordenacién Farma-
céutica para Madrid. Llevamos ya muchos afos con una ley muy antigua
y la realidad va por delante. En materia fiscal el futuro parece que pasa
por recaudar mds de los que mds tienen y eso afecta a las transmisiones
de farmacia, que a partir del afio 2023 serdn mds costosas en los tramos
mds altos. Por ultimo, para los que estén pensando en comprar una far-
macia, a pesar de que el dinero es cada vez mds caro, endeudarse sigue
siendo altamente rentable en practicamente todo el mundo.

En esta edicion abordamos algunos temas de actualidad, que precisa-
mente mucho tienen que ver con esta reactivacién, tales como la ren-
tabilidad y financiacién de una farmacia en momentos cémo éste con
un alza de los tipos de interés, o las conclusiones a las que llega nuestro
experto financiero mostrdndonos las claves para el ahorro en 2023. En el
drea laboral destacamos la nueva forma de cotizacién de los auténomos
para el afio que viene. En el drea fiscal-contable trataremos las udltimas
novedades introducidas Ley 11/2021 de 9 de Julio de medidas de preven-
cién y lucha contra el fraude fiscal, tras su desarrollo reglamentario.

En Orbaneja Abogados seguimos siendo conscientes de la importancia
de la solidaridad y un ailo mds nos acercamos a FARMASOLIDARIA para
compartir con ellos cada paso que dan.

Para finalizar, Orbaneja Abogados espera que esta edicidon les resulte
amena, a la vez que les mantiene informados. Ademds les agradece su
confianza y sobre todo les desea unas felices fiestas y préspero 2023.



Area compraventa de farmacias

¢Es un buen momento para
comprar una farmacia?
cDeberia vender ahora

mi farmacia?

Blanca de Eugenio
Abogada
Gerente de Orbaneja Abogados

“No solo Espafa sufre la persistente inflacién, su
repunte es a nivel global.”

Es innegable que Espafia atraviesa en estos momentos
un periodo dificil como lo hace también el resto del mun-
do. El repunte de la inflacién ha sido global, muy signifi-
cativo y persistente.

Las causas son bdsicamente un aumento de las materias
primas, una eliminacién de las restricciones tras la pan-
demia, y como consecuencia de todo ello una acelera-
cién de los precios del ocio, la restauracién y el turismo.

“Aumenta el precio de las materias primas y esto
acelera el precio de todo.”



Area compraventa de farmacias

“El 40% de la inflacién observada en Espana en
agosto se explica por la electricidad.”

“Las farmacias han
demostrado
durante los peores
momentos de crisis
que son negocios
necesarios y
esenciales.”

Lo bueno es que un 40 % de la inflacién observada en
Espaia en agosto se explica por la electricidad, con lo
cual al estar muy localizado también es mads fdcil actuar
sobre ella. Asi, se han ido trasladando al resto de precios
de bienes y servicios. En conjunto, la probabilidad que
los mercados financieros otorgan a una recesién global
ha aumentado de manera significativa.

Las farmacias han demostrado durante los peores mo-
mentos de crisis que estamos viviendo que son negocios
necesarios y esenciales; establecimientos seguros a los
que la gente sabe que puede acudir. Han superado una
crisis sanitaria y estamos mds que preparados para su-
perar esta crisis energética.

“Al tener localizado el motivo de la inflacidon es mas
facil actuar sobre ella”

“Ahora es mds
rentable comprar
una farmacia que

antes.”

PHARMACY
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¢Es un buen momento en este contexto para comprar
una farmacia?

Comprar una farmacia es hoy mds rentable que antes de esta enorme crisis en la que hemos entra-
do. Lo importante es siempre comprar bien, y ain mds, gestionar bien. Centrdndonos en estas dos
variables, el resto vendrd mds o menos solo.

Por otra parte, la demanda de compra de oficinas de farmacia también ha aumentado dada la se-
guridad que ha dado un negocio que a pesar de la pandemia ha sobrevivido. La gente si hacia algo
era ir a la farmacia o al supermercado.



Area compraventa de farmacias

“Lo que no estd en
precio no se vende y
las farmacias en este
momento Sl lo estdn.”

Ademds, se ha observado tras la pandemia un incre-
mento por el autocuidado. EI COVID nos ha hecho mds
vulnerables, y eso nos hace ser mds previsores.

Los precios de las farmacias estuvieron muy altos pero
ahora estan en mercado por asi decirlo, y lo que no estd
no se vende.

Las entidades financieras, que tienen que ver mucho en
el precio que se ofrece por una farmacia, estdn encan-
tadas de financiar una operacién que saben que aunque
venga una crisis del tipo que seq, la farmacia perma-
necerd abierta porque todo el mundo necesita comer y
necesita cuidar su salud.

La coyuntura econdmica actual, con la inminente subida
de tipos de interés, subida de IPC, materias primas, y uni-
do a la reciente situacién bélica en Ucrania ha cambia-
do un poco el panorama de financiacién, y es innegable
que ahora es un poco mds caro comprar una farmacia
pero si es igual de seguro.

¢Es un buen momento en este contexto
para vender una farmacia?

La venta de la farmacia ocasiona para el titular unas ganancias importantes, y juega un papel esen-

cial la fiscalidad del momento. En el caso de la transmisiéon de una farmacia el tipo que se paga es

el tipo del ahorro.

“Al transmitir una
farmacia el tipo que
se paga es el del
ahorro.”

10




Area compraventa de farmacias

El tipo actual es éste:
Si por ejemplo transmitimos una farmacia por un valor de 2.910.000€ pagaremos segun este esquema.

GANANCIA PATRIMONIAL

2.910.000,00
6.000,00 1.140,00
44.000,00 9.240,00
150.000,00 34.500,00
2.710.000,00 704.600,00

2.910.000,00

En 2023 estd previsto que se afiadan dos escalados mds para que paguen mds los tramos mds altos, y
ante el mismo precio en 2023, el vendedor va a pagar una media de 50.000 euros mds.

GANANCIA PATRIMONIAL

2.910.000,00
6.000,00 1.140,00
44.000,00 9.240,00
150.000,00 34.500,00

100.000,00 27.000,00

2.610.000,00 730.800,00

2.910.000,00
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Area compraventa de farmacias

Por otro lado, es un muy buen momento para invertir y sin mucho riesgo para aquel que tiene dinero,
por lo que con lo obtenido por la venta de la farmacia se puede vivir muy bien si se invierte de forma
consciente en bienes que nos permitan una jubilacién tranquila.

Compradores a pesar de la crisis hay, y los bancos siguen financiando.

Es innegable que es mds dificil vender una farmacia de facturacién alta que una media, pero compra-
dores para unas y otras hay; sélo hay que ponerse de acuerdo en el precio.

Para los mds arriesgados que buscan comprar y vender en el mismo momento, decirles que eso no es
posible, porque una de las dos operaciones se suele hacer mal.

“No creemos que los precios de las farmacias
vayan a subir.”

Recomendamos siempre vender a un buen precio y es-
perar a comprar bien.

La pregunta que se hacen los vendedores es, ;Vendo
ahora o espero un poco mds a ver si suben los precios
de las farmacias? No creemos que esto vaya ocurrir y
menos a corto plazo. De hecho, las previsiones son, que
si pasa algo serd que bajen.

Para cualquier consulta o ampliacién de informacién puede

mandarnos un e-mail a: beugenio@orbaneja.com

12



Area Legal

Cuestiones claves sobre locales
de Oficinas de Farmacia

Rosa Blanco Cuevas
Abogada Departamento Transmisiones
Orbaneja Abogados

Las distintas normas de Ordenaciéon Farmacéuticas dictadas por las Comunidades Auténomas regulan
una serie de requisitos que han de cumplir los locales de oficina de farmacia para que sean aptos para
la prestacién del servicio sanitario que desempefian:

1. Superficie util minima del local.

2. Distancias que han de respetarse con el resto de oficinas de farmacia y con los centros de aten-
cién primaria.

3. Distribucién interna: deben contar con una zona de atencién al publico, un despacho del farma-
céutico para una atencién individualizada si fuera necesario, almacén o rebotica para los medi-
camentos, una zona para el laboratorio donde realizar las férmulas magistrales y los preparados
oficinales, asi como un cuarto de aseo para el personal de la oficina de farmacia.

“Cada Comunidad
, . Ademds de estas zonas, también se regulan los metros
Auténoma tiene sus .
. oL adicionales que deben tener los locales para poder pres-
propios requisitos que tar servicios complementarios, como éptica, ortopedia,
han de cumplir los nutricion, etc., asi como los requisitos con los que deben

locales de O.F.” contar esas zonas diferencias.

Por otro lado, no nos podemos olvidar de la obligacién de accesibilidad para todas las personas, tanto
a las instalaciones, como funciones y servicios, y ello en cumplimiento con lo establecido en el Real
Decreto Legislativo 1/2013, de 29 de noviembre, por el que se aprueba el Texto Refundido de la Ley
General de derechos de las personas con discapacidad y de su inclusién social, cuya efectividad total
se produjo el pasado 4 de diciembre de 2017.

13



Area Legal

Estos requisitos se tienen que cumplir por las oficinas de farmacia en los supuestos de:
A. Nuevas instalaciones de oficinas de farmacia.
B. Traslados de oficinas de farmacia ya autorizadas.
C. Modificaciones de los locales de oficinas de farmacia cuando supongan una ampliacién o re-
duccién de la superficie, o se modifique la fachada o los accesos al local.

Las farmacias ya instaladas deben cumplir la normativa
que se encontraba en vigor en la fecha en que se auto-

kLiﬁ- e rizd su aperturag, requisitos que permanecen como obli-
3 i - gatorios, aun siendo menos restrictivos de los actuales,
“'r I I:i jD " Q' 4 aunqgue se produzcan las modificaciones referidas en la

- s letra C.

“Las farmacias deben cumplir la normativa que se
encontraba en vigor en la fecha en que se autorizé su
apertura.”

En otro orden de cosas, a la hora de transmitir la oficina de farmacia el local es uno de los elementos
importantes a tener en cuenta. Si el local es en propiedad, el farmacéutico vendedor se puede plan-
tear la opcién de transmitir la farmacia conjuntamente con el local o bien reservarse la propiedad del
mismo y suscribir un contrato de arrendamiento a favor del nuevo titular.

En el primer supuesto es necesario tener la primera copia de la escritura publica de compraventa, do-
nacién o herencia del local, y que la misma esté inscrita en el Registro de la Propiedad, que no conste
gravado con ninguna carga, como hipoteca inmobiliaria, prenda sin desplazamiento, condicién reso-
lutoria, etc. Si asi fuera, habria que tenerlo en cuenta para las cancelaciones tanto econémica como
registral de forma previa o simultdnea al otorgamiento de la nueva escritura de compraventa

“Si el local es en Si el local comercial tiene cardcter de bien ganancial

pl“opiedCId, se puede (por ha.berse a.dqum,dc? estando cfas‘c:do el titular .de la
op s farmacia, y bajo el régimen econédmico de gananciales)
transmitir la

fClrquiq yuge para poder perfeccionar la venta. Si ambos estdn
Conjuntqmente con divorciados, o ha fallecido el cényuge no titular sin que

el |QCC|| (o) qrrendarlo se haya realizado la liquidacién de la sociedad de ga-
q| nuevo titUlGr 9 nanciales (bien sea en el proceso de divorcio o en la he-

se tiene que contar con el consentimiento del otro cén-

rencia del causante), es el momento de hacerlo sin mads
dilacién.

14



Area Legal

Si las cancelaciones de las cargas que pueden gravar el local comercial se pueden hacer de forma si-
multdnea a la compraventa del mismo, en este supuesto se aconseja que se haga de forma previq, ya
que es necesario contar con el consentimiento del cényuge (o excényuge) o de sus herederos, en caso
de fallecimiento.

Si la disponibilidad juridica del local es en virtud de contrato de arrendamiento hay que tener en cuen-
ta:

a. Tiempo de duracién del actual contrato.

b. Posibilidad de la cesién del contrato de arrendamiento a favor de un tercero.

c. Condiciones de la cesién: ;hay que pagar derecho de traspaso? ;Qué duracion le restaria al nuevo
arrendatario? ;Tendria una subida de la renta para el nuevo arrendatario?

d. Negociaciéon de un nuevo contrato: para que la operacidn sea viable serd necesario que al menos
se contemplen estos derechos a favor del nuevo arrendatario:

- Plazo de duracién minimo de 20 afios.

- Derecho de cesidn durante toda la vigencia del con-
trato de arrendamiento.

- Derecho de obras, al menos las de primera instala-
cion.

- Permiso para constituir una hipoteca mobiliaria sobre
la licencia de farmacia.

“Se puede conceder en el propio contrato de arrendamiento del
local una opcién a compra del mismo.”

Otra opcidén que se contemplaba para la venta de una oficina de farmacia cuando el local es propio
y no se desea transmitir, es suscribir un contrato de arrendamiento, que debe contar con los derechos
que se han indicado en la letra d anterior. Ademds, se puede conceder en el propio contrato de arren-
damiento una opcién a compra, que no es otra cosa que el derecho que se otorga al arrendatario para
que en un plazo determinado (mdximo la vigencia del arrendamiento) pueda comprar el local, en un
precio y condiciones ya fijados en la propia opcidn.

Para cualquier consulta o ampliacién de informacion puede

mandarnos un e-mail a: rblanco@orbaneja.com
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Area fiscal-contable

Ley Anti-Fraude Fiscal

“Software de
facturacion,
software de doble
uso, recargos por
extemporaneidad

y pago mdximo en
efectivo para evitar
el fraude fiscal.”

=

1. Software de facturacién

Jose Maria Cobo
Abogado y Asesor fiscal

La Ley 11/2021 de 9 de Julio de medidas de prevencién y
lucha contra el fraude fiscal, de transposicién de la Di-
rectiva (UE) 2016/1164 del Consejo, de 12 de julio, es una
ley por la que se establecen normas contra las prdcticas
de elusion fiscal que inciden directamente en el funcio-
namiento del mercado interior, conocida como Directiva
anti elusidn fiscal, asi como en la modificacién de diver-
sas normas reguladas por la administracién tributaria.

Ya comentamos en su dia el alcance de dicha norma y de
sus repercusiones, siendo necesario en algunos aspectos,
su desarrollo reglamentario. A dia de hoy, conviene hacer
un punto de situacién de la norma y recordar y destacar
los puntos mds relevantes de la misma para evitar una
infraccién tributaria:

Con el objetivo de no permitir la produccién y tenencia de programas y sistemas informdticos que
permitan la manipulaciéon de los datos contables y de gestion, se establece la obligacién de que los
sistemas informdticos o electrénicos que soporten los procesos contables o de gestién empresarial
se ajusten a ciertos requisitos que garanticen la integridad, conservacién, accesibilidad, legibilidad,
trazabilidad e inalterabilidad de los registros, requisitos cuya especificacidn técnica puede ser objeto
de desarrollo reglamentario, incluyendo en este la posibilidad de someterlo a certificacién

16



Area fiscal-contable

“Todos los sistemas informdaticos de facturacién deben
cumplir una serie de requisitos.”

Pues bien, el pasado 21 de febrero de 2022 se sometié a trdmite de informacién publica, el Proyecto
de Reglamento de la Ley Antifraude, por el que se establecen los requisitos que tienen que cumplir los
sistemas informdticos de facturacién utilizados en las actividades de empresarios y profesionales para
garantizar la integridad, conservacién, accesibilidad, legibilidad, trazabilidad e inalterabilidad de los
registros de facturacion, tal como especifica la Ley General Tributaria:

“El Proyecto de
Reglamento de la Ley
Antifraude establece
los requisitos que
deben cumplir los
sistemas
informaticos.”

En toda prestacién de servicios o intercambio de bie-
nes que genere una factura, el software deberd tener
la capacidad de remitir de forma segura y automa-
tizada dichos registros de facturacién a la Agencia
Tributaria. También debe permitir a la AEAT el acceso
inmediato y la extraccién de los datos registrados. O
bien, el contribuyente envia automaticamente cada
registro de facturacién a la AEAT a través del llamado
Sistema de emisién de facturas verificables o sistema
VeriFactu (es la opcién mds cémoda y recomendada
por la Administracién), o por el contrario se deberd fir-
mar electrénicamente cada registro de facturacién y
estar en cualquier momento a disposicién de la AEAT.

El sistema informdtico omitird cualquier funcionalidad
que implique modificar u ocultar datos, asi como su
anulacién, y garantizard la trazabilidad de los da-
tos y el correcto almacenamiento de los registros para
cualquier inspeccidn.

Registro de eventos: el sistema deberd disponer de un
registro en el que se aprecien todas las interacciones
desarrolladas, operaciones y sucesos acaecidos du-
rante su uso. Esto implicard un registro de aspectos
tales como inicio y parada, entrada y salida de usua-
rios, errores o actualizaciones del sistema. Estos datos
se conservardn hasta el periodo de prescripcion de las
obligaciones tributarias.

Tras la publicacién del borrador, y a falta de la aprobacién por Orden Ministerial, en principio, la fecha
estimada de aplicacién de la normativa serd el 1 de enero de 2024.
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Area fiscal-contable

2. Software de doble uso

Dada la relevancia que han alcanzado las nuevas tecnologias, la normativa es exhaustiva al hacer
mencién a la prohibicién de producir, disponer, emplear o comercializar el denominado “software de
doble uso”, que es aquél que se emplea bajo el paraguas de diversos programas informdticos, para la
manipulacién de la contabilidad, por lo que lleva aparejado un ocultamiento de la actividad empre-
sarial.

Los datos contables y de gestion cuentan, bajo el amparo de la nueva ley, con una mayor proteccién
en aras de promover la lucha contra el fraude fiscal. Se establece un régimen sancionador vinculado
a los mismos, estableciendo pautas muy concretas relativas no solo a la produccidn, sino también a la
tenencia de los mismos sin la correcta certificacién.

En cuanto a las sanciones y pese a que sigue pendiente
su desarrollo reglamentario, el incumplimiento prevé dos
tipos de multa: una dirigida a los creadores de los softwa-
res y otra para los usuarios. Las empresas que faciliten
este tipo de programas recibirdn una multa de 150.000
euros por cada afio en el que hayan tenido ventas. Por el
mismo periodo de actividad, los usuarios de los progra-
mas serdn multados con 50.000 euros.

“Los datos contables y de gestidon cuentan, bajo el
amparo de la nueva ley, con una mayor proteccidén en
aras de promover la lucha contra el fraude fiscal.”

3. Recargos por extemporaneidad
Uno de los objetivos de la ley es fomentar el pago voluntario, estableciendo modificaciones en lo rela-

tivo a las reducciones que se aplican a las sanciones tributarias, asi como en el régimen de recargos.

Por motivos de proporcionalidad vy justicia tributaria, se modifica el sistema de recargos por extempo-
raneidad estableciéndose un sistema de recargos crecientes del 1 por ciento por cada mes completo
de retraso sin intereses de demora hasta que haya transcurrido el periodo de doce meses de retraso. A
partir del dia siguiente del transcurso de los doce meses citados, ademds del devengo del recargo del
15 por ciento, comenzara el devengo de intereses de demora. Asimismo, se excepciona de dichos re-
cargos a quien regularice una conducta tributaria que lo haya sido previamente por la Administracion
Tributaria por el mismo concepto impositivo y circunstancias, pero por otros periodos, no habiendo
sido merecedora de sancién, siempre que se regularice en un plazo de seis meses desde la notificaciéon
de la liquidacién.
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Area fiscal-contable

“Reduccidén de
. Se introducen varios cambios en el régimen de las re-
(o)
sanciones del 65 %0 y ducciones aplicable a las sanciones tributarias para fa-
o L] . Y o . 7 . .7 . _
40 /O, mantenlendo e| vorecer la simplificacién en su aplicacién, el ingreso vo

. luntario y la disminucién de litigios. Por un lado, se eleva

30% en determInCIdOS la reduccién de las sanciones derivadas de las actas con
’ acuerdo al 65 por ciento. Asimismo, se eleva la reduccién

casos Segun el de las sanciones en caso de pronto pago al 40 por ciento.

ing reso Voluntqrio (o) La reduccién por conformidad se mantiene en el 30 por
ciento.
el pronto pago.”

4 Pago mdaximo en efectivo para evitar el fraude fiscal

Como es sabido, la utilizacién de medios de pago en efectivo en las operaciones econdémicas facilita
notablemente los comportamientos defraudatorios, en sus distintas manifestaciones. Frente a tales
comportamientos, la Ley 7/2012, de 29 de octubre, de modificacién de la normativa tributaria y presu-
puestaria y de adecuaciéon de la normativa financiera para la intensificacién de las actuaciones en la
prevencion y lucha contra el fraude, en la linea también seguida por otros paises de nuestro entorno,
determind la limitacién al uso de efectivo para determinadas operaciones econémicas. Los positivos
resultados de dicha norma motivan la modificaciéon que se introduce en el régimen sustantivo de los
pagos en efectivo, dirigida a profundizar en la lucha contra el fraude fiscal, disminuyendo el limite ge-
neral de pagos en efectivo de 2.500 a 1.000 euros.

“La utilizacién de medios de pago en efectivo en las
operaciones econdmicas facilita los comportamientos
defraudatorios.”

Asimismo, en concordancia con la Directiva (UE) 2015/849
del Parlamento Europeo y del Consejo, de 20 de mayo de
2015, relativa a la prevencién de la utilizacion del sistema
financiero para el blanqueo de capitales o la financia-
cién del terrorismo, y por la que se modifica el Regla-
mento (UE) n.° 648/2012 del Parlamento Europeo y del
Consejo, y se derogan la Directiva 2005/60/CE del Parla-
mento Europeo y del Consejo y la Directiva 2006/70/CE
de la Comisidn, se disminuye el limite de pago en efectivo
a 10.000 euros en el supuesto de las personas fisicas par-
ticulares con domicilio fiscal fuera de Espaiia.
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“Entre otros motivos,
se regulariza el
procedimiento
sancionador del
régimen de
limitaciones de pago
en efectivo, para
agilizar la actividad
administrativa.”

Se modifica, por ultimo, la regulacién del procedimien-
to sancionador del régimen de limitaciones de pago en
efectivo con diversos objetivos. En primer lugar, para
adecuarlo a las vigentes Ley 39/2015, de 1 de octubre,
del Procedimiento Administrativo Comun de las Admi-
nistraciones Publicas, y Ley 40/2015, de 1 de octubre, de
Régimen Juridico del Sector Publico. En segundo lugar,
para agilizar la actividad administrativa, se prevé ex-
presamente en la norma que el inicio del procedimiento
sancionador, al igual que sucede en el dmbito tributa-
rio, corresponda al érgano que instruye el procedimiento,
para que cuando este disponga de todos los elementos
necesarios pueda incorporar la propuesta de resolucion
al inicio del procedimiento. También se regulan diferen-
tes consecuencias para el supuesto de pago de la san-
cién en cualquier momento posterior a la propuesta de
sancién, pero con cardcter previo a la notificacién de la
resoluciéon definitiva para reducir la conflictividad res-
pecto de la imposicidon de dichas sanciones y agilizar el
cumplimiento diligente del pago de las mismas.

“Se fija un plazo de duracion
del procedimiento con
cardcter especifico de seis
meses.”

Asi, se establece una reducciéon del 50 por ciento de la eventual sanciéon que se imponga con cardcter
andlogo al régimen de reducciéon de multas regulado en la normativa sancionadora de trdfico. Por
ultimo, se fija un plazo de duracién del procedimiento con cardcter especifico de seis meses, ante la
eventualidad de aplicacién del plazo de tres meses que, con cardcter general, se establece para el

procedimiento administrativo ordinario.

Para cualquier consulta o ampliacién de informaciéon puede

mandarnos un e-mail a: jmcobo@orbaneja.com
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Ya lo anunciamos y voild: nueva
regulacion sobre auténomos y
acuerdo sobre XXV convenio estatal
de Oficinas de Farmacia

Elena Ropero
Abogada Departamento Laboral
Orbaneja Abogados

Ya lo veniamos anunciando y es que el final de afio iba a
venir cargado de novedades en materia laboral. Las prin-
cipales han sido la nueva regulacién sobre auténomos,

y la esperada firma del acuerdo sobre el XXV Convenio
) Colectivo Estatal de Oficinas de Farmacia.

“Nuevo sistema de cotizacién, mantenimiento régimen
anterior, bonficaciones y boletines RED”

Novedades en RETA

El Real Decreto-Ley 13/2022, (BOE 27/07/2022), el Real Decreto-Ley 14/2022, (BOE 02/08/2022) y el RD
504/22, de 27 de junio, introducen las siguientes novedades que entraran en vigor el 1de enero de 2023:

1. Nuevo sistema de cotizacién por ingresos reales
Hasta ahoraq, la cotizacion de los trabajadores auténomos, ha dependido, con algunas excepciones, de
la voluntad del propio trabajador, que es quien fijaba la base por la que queria cotizar.

Con el nuevo sistema, se cotizara en funcién de los rendimientos anuales netos obtenidos en el ejerci-
cio de las actividades econémicas, empresariales o profesionales, debiendo elegir la base de cotiza-
cién mensual, en funcién de una tarifa general o reducida, que fijard una base minima y mdxima para
cada tramo.
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Ademds, a partir del 1de enero de 2023, los trabajadores incluidos en el campo de aplicacién del RETA
podrdn cambiar hasta seis veces al afio la base por la que vengan obligados a cotizar, eligiendo otra
dentro de los limites minimo y mdximo que les resulten aplicables en cada ejercicio, con los siguientes

efectos:

a ) 1de marzo, si la solicitud se formula entre el 1 de enero y el dltimo dia natural del mes de febrero.
b ) 1de mayo, si la solicitud se formula entre el 1 de marzo y el 30 de abril.
c ) 1de julio, si la solicitud se formula entre el 1 de mayo y el 30 de junio.

d) 1 de septiembre, si la solicitud se formula entre el 1 de julio y el 31 de agosto.
f) 1 de noviembre, si la solicitud se formula entre el 1 de septiembre y el 31 de octubre.

g) 1de enero del aio siguiente, si la solicitud se formula entre el 1 de noviembre y el 31 de diciembre.

No obstante, el cambio de bases lleva aparejada la obligatoria comunicaciéon de una previsién de
ingresos netos anuales junto a la solicitud del cambio.

La tabla para 2023 es la siguiente:

Tramos de rendimientos netos 2023

Tabla Tramo 1.
reducida Tramo 2.
Tramo 3.
Tramo 1.
Tramo 2.
Tabla Tramo 3.
general. Tramo 4.
Tramo 5.
Tramo 6.
Tramo 7.
Tramo 8.

Tramo 9,

Tramo 10.
Tramo 11.

Tramo 12.

22

Euros/mes

<=670
> 670 y <=900
>9300y < 1.166,70
»=1.166,/0y <= 1.300

>1.300 y <=1.500
> 1.500 y <=1.700
>1.700y <=1.850
> 1.850y ==2.030
>2.030y<=2.330
>2.330y <=2.760
>2.760y<=3.190
>3.190 y <=3.620
> 3,620y <= 4.050
> 4,050 y <=6.000

> 6.000

Base
rnm_lma

Euros /mes

751,63
249,67
898,69
950,98
960,78
960,78
1.013,07
1.029,41
1.045,75
1.078,43
1.143,79
1.209,15
1.274,51
1.372,55
1.633,99

cuota

230
260
275
291

294
310
315
320
330
350
370

420

Base
maxima

Euros/mes

849,66
900
1.166,70
1.300
1.500
1.700
1.850
2.030
2.330
2.760
3.190
3.620
4.050
4.139,40
4,139,40
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Para el cdlculo del rendimiento neto se tendrd en cuenta:
- Estimacion Directa: rendimiento neto + importe de
, cuotas de seguridad social - 7%.

o - Estimacién Objetiva: rendimiento neto previo mi-
& norado, en el caso de actividades agricolas, fores-
T i tales y ganaderas — 7%.

v - Societarios: rendimientos del trabajo derivados de
la actividad de la sociedad, asi como los rendimien-
tos (dinerarios o en especie) derivados de la partici-
pacién en los fondos propios de la Sociedad - 3%.

- Socios de cooperativas: rendimientos de la propia
actividad econdémica, y rendimientos integros del
trabajo o capital mobiliario derivados de su condi-

cién de socios trabajadores — 3%.

Hay que decir que estas bases serdn provisionales y pasardn a definitivas una vez que se hayan comu-
nicado a la agencia tributaria los rendimientos anuales de cada ejercicio. En ese momento, si la base
de cotizacién elegida estd comprendida entre la base minima y mdxima correspondiente en funcion de
los ingresos comunicados, no habrd regularizacién alguna; en el caso de que estuviera por debajo, se
deberad ingresar la diferencia de las cotizaciones, sin interés de demora ni recargo, siempre y cuando
el pago se realice hasta el ultimo dia del mes siguiente a aquel en el que se le notifique al auténomo
el resultado de la regularizacién. En el caso de que la cotizacién efectuada estuviera por encima de
la que le corresponderia, segun sus rendimientos netos, se procederd a devolver de oficio la diferencia.

No serdn objeto de regularizacién las bases que hayan servido para el pago de prestaciones tales
como maternidad, paternidad, incapacidad etc.

“Si la base de cotizacidn elegida estd comprendida
entre la base minima y mdxima correspondiente en
funcidén de los ingresos comunicados, no habra
regularizacién alguna.”

2. Mantenimiento régimen anterior

Aquellos auténomos que estuvieran cotizando a 31 de diciembre de 2022, por una base superior a la
que les corresponderd segun los rendimientos netos que vayan a tener previsiblemente para el resto
de los ejercicios, podran mantener esa base, siempre y cuando afio a afio cuando la seguridad social
les comunique la regularizacién, manifiesten de forma expresa que renuncian a la devolucién de lo
ingresado de mads.
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3. Bonificaciones

Se establece una reduccién en la cotizacién por inicio de actividad, (antigua tarifa plana) para los ca-
sos de altas iniciales o no haber estado de alta en los 2 afios anteriores, el importe mensual seran 80
euros durante 12 meses, ampliables 12 meses mds siempre y cuando los rendimientos netos anuales
sean inferiores al SMI anual que corresponda al periodo, cuando este segundo periodo abarque parte
de 2 afios naturales, el requisito de rendimientos deberd cumplirse en cada uno. Los beneficios de la
antigua tarifa plana seguiran aplicandose, en los mismos términos, a quienes fueran beneficiarios de
los mismos antes del 1 de enero de 2023 hasta que agoten los periodos mdaximos que tengan en cada
caso.

i ]
R

Se establece una nueva reduccién en la cotizacién por
cuidado del menor afectado por cdncer u otra enferme-
dad grave, consistente en una bonificacién del 75% de la
cuota de contingencias comunes que resulte de aplicar
a la base media que tuviera el trabajador en los doce
meses anteriores a la fecha en la que se inicie esta boni-
ficacion.

“Bonificacidon del 75 % por cuidado de un menor
afectado de enfermedad grave.”

El resto de bonificaciones y reducciones anteriores durante el descanso por nacimiento, adopcion,
guarda legal, riesgo de embarazo, riesgo por lactancia, reincorporacién al trabajo, altas de familiares
colaboradores etc, se mantienen en los mismos términos.

“Ademds de las nuevas bonificaciones se mantienen
las anteriores.”

4. Pendientes de boletines RED

Dicho lo anterior, se prevé que vaya aclardndose, a través de los Boletines RED y reglamento de desa-
rrollo cémo debe llevarse a cabo en la prdctica, la teoria. Como casi todas las normas, hasta el dltimo
momento no tendremos el desarrollo de la misma.
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Pacto sobre el XXV convenio colectivo de oficinas de farmacia

Tras meses de negociacion, los firmantes del XXV Convenio Colectivo de Oficinas de Farmacia, (FEFE,
UGT y UTF), han logrado consensuar y cerrar el acuerdo, con vigencia desde 2022 hasta 2024.

“La vigencia del
nuevo convenio
abarca desde 2022
hasta 2024.”

Principales cambios:

- Incremento salarial del 4% para 2022, 4% para 2023 y 3,5% para 2024. E| aumento para el afio
2022 tiene cardcter retroactivo a 1 de enero de 2022 y el plazo para regularizar los incrementos es
al mes de la publicacién en el BOE.

- La jornada laboral anual queda establecida en 1.783 horas para 2022, 1.784 horas para 2023 y
1.785 horas para 2024.

- Se incrementan a dos dias los permisos por asuntos propios, y éstos son considerados como
tiempo efectivo de trabagjo.

- Serebajade 5 a 3 dias el permiso por hospitalizaciéon de familiares, (segundo grado de afinidad).

- Se garantiza al menos un fin de semana libre al mes para empleados que tengan jornadas de
lunes a domingo, en OF de horarios ampliados con mds de 2 trabajadores.

Para cualquier consulta o ampliacién de informacién puede

mandarnos un e-mail a: eropero@orbaneja.com
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Momento de avanzar hacia la
FARMACIA SOCIAL

Alberto Gémez Ureiia
Secretario General y
Cofundador de la ONG farmaSOLIDARIA

La farmacia comunitaria en Espaiia tiene una posicién unica para impulsar una cultura mas solidaria
y colaborativa en su zona, por confianza, por cercania y por vocacién de ayuda. Pero jtodos los far-
macéuticos estdis obligados a hacerlo? Claramente no es una obligacion.

Ahora bien, ;por qué sentimos que si es una necesidad moral? Todo empieza sabiendo que realmen-
l

te puedes contribuir de forma directa a una sociedad mds humana; entonces, tomas consciencia de

que tienes esa posibilidad y que sélo depende de ti. El siguiente paso es clave y fdcil a la vez, implica

decir "Si, ;cémo no intentarlo? Puedo ayudar, y quiero ayudar”, y te pones en marcha. Por este mismo

motivo creamos, hace mds 1 afio, la ONG farmaSOLIDARIA. Sentimos que podiamos, y nos pusimos

en marcha.

farmaSOLIDARIA es la 12 ONG nacional que ayuda a las farmacias a sumarse a una actividad soli-
daria y social con proyectos de ayuda concretos en favor de las personas que mds lo necesitan de su
entorno.

Una idea comun de farmacia vs individualismo (una farmacia)

“EI pGSGdO mes de farmaSOLIDARIA se puso en marcha con el objetivo de

sumar, y prueba de ello son los mds de 80 convenios de

OCtUbre’ el COF de colaboracién que hemos firmado ya con otras ONG s, y
qurid hq ﬁrquo un la gran cantidad de acuerdos con empresas y organiza-

ciones del sector.
convenio de
I b o 7 farmaSOLIDARIA recibe el apoyo de muchos Colegios
colaboracion con Oficiales de diferentes provincias. El pasado mes de oc-

fCII'mCISOLlDAnlA L1 tubre, el COF de Madrid ha firmado un convenio de co-
’ laboracién con farmaSOLIDARIA.

A esto se suman 3 reconocimientos del Consejo General de Colegios Oficiales Farmacéuticos, un pre-
mio de CINFA en 2021, y presencia en medios de difusién tanto del sector como generalistas (Madrid
Directo, Aragdén TV, COPE, Onda Cero,...).
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Nos mueve una idea comun, la farmacia social. Creemos en una farmacia situada en el centro de su
entorno, no solo a nivel sanitario sino también a nivel social. Creemos en una farmacia que ayuda a
sus vecinos desde un dmbito sociosanitario amplio e integral. Una farmacia que impulsa que sus ba-
rrios y pueblos sean mds Sostenibles, Saludables y Solidarios. Nos mueve la idea del farmacéutico en
el centro de su comunidad.

Al igual que a toda la poblacién le calé la idea de “En caso de duda, consulte con su farmacéutico”,
trabajamos para que a la poblacién también le cale la idea de: “;Quiere ayudar a sus vecinos? Pregun-
te en su farmacia”.

Sois muchos los farmacéuticos que luchdis cada dia por posicionar vuestra farmacia. También sois
muchos los que esperdis que los colegios oficiales ayuden a posicionar la Farmacia. Creemos que es
momento de que cada uno de vosotros luche, porque tenéis la oportunidad, para ayudar a posicionar
a la Farmacia, como Farmacia Social.

farmaSOLIDARIA: una ONG para todas las farmacias

farmaSOLIDARIA se basa en 2 principios, cercania y transparencia, ya que el 100% de las donaciones
(sin ninguna comisién) que ocurren en las farmacias asociadas llegan a personas y familias de ese
mismo barrio.

Estos principios son la base que ha hecho posible los siguientes logros:

Haber impulsado mas de 160 Proyectos Solidarios de ayuda local

- Ayudas para la compra de una silla de rueda a un enfermo de
ELA sin recursos.

- Ayudar a que un joven tutelado por el estado encuentre traba-
jo gracias a una formacién en peluqueria.

- Construir una rampa de acceso para minusvdlidos.

- Comprar un aparato para poner en marcha un estudio sobre
el impacto positivo de la terapia acudtica en la funcién respi-

. . .. ratoria en niflos con enfermedad neuromuscular.
Dos prlnCIPIOSI - Ayuda para pagar el alquiler a una familia en situacién econé-

Cercqnqu y mica critica.

- Recogida y entrega de alimentos para personas con necesi-
Transparencia.” dad.
- Desayunos para nifios de familias en situacion de dificultad.
- Ayudas para el transporte hasta el lugar de trabajo de un pa-
® ° dre de familia en situacién de extrema necesidad.

-. I.!. - Comprar material escolar a alumnos procedentes de familias
.:I ) CON POCOS recursos.
fa rma I - Compra de materiales para un taller de logopedia para nifos.
. - Ayudas al desplazamiento de las personas con problemas de
S O I_ l DA R | A salud mental para asistir a las actividades de otra asociacién.

- Ayudas para dos mellizos recién nacidos cuya madre no tiene
recursos para alimentarles.
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- Generar 100.000 momentos solidarios o momentos en
los que un cliente de la farmacia, gracias a esta inicia-
tiva, ha dicho “si, quiero ayudar a otra persona de mi
barrio”, a través de alguna de las farmacias farmaSO-
LIDARIA.

- Lograr mas de 60.000€ de recaudacién, céntimo a
céntimo, con los "céntimos solidarios" de cada com-
pra.

- Estar presente en 17 provincias.

- Firmar mas de 80 convenios de colaboracién con otras
ONG s (como Caritas, Mensajeros de la Paz, Banco de
Alimentos, DaleCandELA, Cruz Roja...)

Las preguntas que no podemos quitarnos de la cabeza son:

- ¢(Cudnta ayuda podriamos lograr si el 10% de las
farmacias se sumaran para hacer juntas esta labor
en sus zonas? Conseguiriamos ejecutar juntos mds
de 7.000 proyectos de ayuda local diferentes cada
ano, impactando en mas de 200.000 personas be-
neficiarias aio a afio.

- ¢Cémo impactaria en la conciencia social de to-
das las personas de tu entorno? Lograriamos mds
de 3 millones de momentos solidarios a través sélo
de las farmacias madrilefias cada aio, gracias a
que ocurririan millones de conversaciones en las
farmacias donde se invita a la poblacién a echar
una mano y apoyar a otras personas que necesitan
ayuda, en su barrio.

Todo esto es posible, gracias a contar con un centro de confianza y cercano, como es la farmacia.

{Quieres ayudar a construir una idea global de farmacia social y ayudar a las personas que mas lo
necesitan de entorno?

Teléfono de contacto: 606 40 69 67

Link para Asociarse: https://airtable.com/shrel4zSRW5T9WFf1

Web: www.farmasolidaria.com

Instagram: www.instagram.com/farma_solidaria/

ONG farmaSOLIDARIA es una Asociacién Sin Animo de Lucro (G16946634) Registrada en el Registro
Nacional de Asociaciones del Ministerio del Interior (623215).
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Nos preparamos para 2023. Claves
para el ahorro y la financiacion

Experto financiero

Finalizamos un afo 2022 muy complicado tanto por el lado geopolitico (conflicto de Ucrania) como
por el ajuste de tipos de interés. Los ultimos cinco afos se han caracterizado por unos tipos casi inexis-
tentes que no generaban inflacién gracias al incremento de productividad. La mayor parte de las
empresas favorecidas estaban por el auge tecnoldgico y un avance significativo de las técnicas de ge-
neracion de producto, acorde con la demanda. Esto dio lugar a crecimientos econédmicos continuados
y su reflejo en los mercados de bolsa.

Ya a finales de 2021 se anunciaba que este escenario se estaba agotando y ya podria empezar a ge-
nerar subidas de inflacién. El pasado 20 de febrero se inicia el conflicto de Ucrania y todo se precipita.
Los niveles de precios de la energia se disparan y también los niveles de inflacién en la mayor parte de
paises desarrollados. Con ello las declaraciones de los Bancos Centrales, tanto de USA en primer lugar
y posteriormente Europa son tajantes: combatir la inflacién con las subidas de tipos necesarias, aun a
costa de mermar el crecimiento econémico.

A finales de 2022 nos encontramos con un nivel de inflacidn en la eurozona superior al 8% y en Estados
Unidos también en niveles similares, lo que supone el mdximo de los ultimos 40 afios. Esto ha provo-
cado las decisiones de subidas de tipos oficiales, que podrian estar por encima del 5% en el primer
trimestre de 2023 en USA y del 3% para el entorno euro.

Ante este panorama las expectativas de crecimiento se han deteriorado. El FMI ha revisado a la baja
el crecimiento econdmico mundial hasta el 2,7% en 2023, frente al 3,2% en 2022. En este marco las
economias avanzadas y, en particular, la Eurozona han sido las peores.

En algunos casos podriamos hablar de recesidn, con estimaciones de crecimiento negativo en 2023
para Alemania, Reino Unido e Italia. Los proximos meses seguiremos viendo revisiones bajistas y otros
paises se unirdn a este grupo. Pero esto no es tan alarmante. Ni la profundidad de la caida ni la dura-
cion parecen alarmantes. Segun el FMI podriamos reiniciar la senda alcista el cuarto trimestre de 2023.
¢{C6mo lo han vivido los mercados?

Para la renta fija:

En el caso de Estados Unidos los tipos de la Deuda Pudblica a 2 afios alcanzan niveles del 4,5% y a 10
afos rondan ya el 4%.

Para Europa el bono alemdn a 2 aiios se sitia en el 2% y en el entorno del 2,4% a 10 afios.

Bajo este escenario, nos podriamos plantear si puede ser ya una oportunidad para entrar en fondos
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de inversidn de renta fija. La situaciéon es cada vez mds atractiva para el inversor conservador, pero
aconsejamos cierta paciencia para entrar. Los tipos pueden repuntar algo mds y serd entonces un
momento favorable. Pero el momento estd cerca y puede ser una inversion muy adecuada para inver-
sores conservadores. Durante afios no existian oportunidades en la renta fija pero, a partir de ahora,
nos encontramos con fondos interesantes para colocar el ahorro con rentabilidades en el entorno del
4,5% para 2023.

Para los inversores en renta variable.
Aqui nos hemos encontrado con un entorno mds agitado pero también surgen oportunidades.

El afio 2022 ha sido realmente complicado y sorprendente. Frente a la subida de mds del 40% para el
sector energia, las materias primas alcanzan mds del 20%. Por el contrario los sectores mds endeuda-
dos y dependientes de los tipos de interés como telecomunicaciones (-27,10%) y tecnologia (-23,55%)
han sido los mds castigados. Pero cuando parece que nos encontramos en “el peor de los mundos” hay
oportunidades que se deben aprovechar en el afio 2023. En este sentido si queremos constituir una
cartera para el afio 2023 podemos distribuir la inversiéon en sectores menos dependientes del ciclo
econdémico como es el caso de consumo bdsico, salud y servicios publicos. Sus caidas han sido mds
limitadas en 2022 y para el afio 2023 podrian tener un interesante comportamiento. Ademds también
podemos hablar del sector financiero como una oportunidad de inversién. En términos generales el
sector todavia pierde un 10% en los ultimos cinco afios. Pero ahora, con el giro que se ha producido
en los tipos de interés deja margen para que el sector pueda recuperar el terreno que perdieron en la
larga fase de tipos bajos. El nuevo entorno de niveles de interés les va ser muy positivo. Ademds las
principales Entidades entran en este ciclo con una estructura de costes mucho mds ajustada.

Para aquellos inversores que encajen mejor el riesgo y con una perspectiva de medio plazo los secto-
res de tecnologia y en especial todo lo relacionado con la inteligencia artificial y manejo de datos de
comportamiento (Big data) son una clara oportunidad de inversion. Si bien han estado expuestos a
grandes oscilaciones por también su dependencia con el endeudamiento, sus perspectivas de negocio
para los préximos afios son excelentes.

Consejos para el endeudamiento. Como afrontar estos movimientos de tipos de interés de la mejor
manera.

Hipotecarse a tipo fijo o variable.

Llegados al final del afio 2022 nos encontramos con unos tipos hipotecarios del entorno del 2,93%
-3,32% para las hipotecas a tipo fijo mds competitivas. Pero hay en el mercado Entidades con ofertas
a tipo fijo del entorno del 4% para 20 afios.

Durante el aifio 2022 la contratacién de hipotecas a tipo fijo se ha disparado. Pero ahora quizds ya no
sed tan interesante. Ya empiezan a ser mds caras porque la entidad garantiza al prestatario un tipo
de interés durante un plazo muy largo y la gestién del riesgo que ello supone tiene un coste para la
entidad de crédito.
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Area econdmica

A tipo variable.

En el momento actual las ofertas mds competitivas del mercado se situan en el 1% fijo para el primer
ano y euribor+0,60% los restantes.

Las cuotas de intereses a pagar se actualizardn periédicamente en funcién de la evolucién de los tipos
de interés (el tipo de referencia mas utilizado es el euribor a doce meses). Esto, para un prestatario,
cuando es probable un descenso de los tipos, parece una buena decisién. Lo contrario ocurre si se prevé
una subida de tipos. Al ser el plazo de amortizacién de un préstamo hipotecario para adquisicion de
vivienda muy largo (entre 15 y 30 aios) es imposible anticipar los movimientos de los tipos de interés en
esos plazos.

La contratacion de una hipoteca variable, para un adquirente de vivienda, es mds barata (tipo de interés
y comisidn de amortizacién anticipada) y, ademds, se suele conceder a un mayor plazo.

Pero, también debemos tener presente que las hipotecas variables de reciente contratacién son las mds
afectadas por la subida de tipos al prevalecer el sistema de amortizacién francés, en el que la carga de
intereses es proporcionalmente mds elevada al amortizarse menos capital durante los primeros anos.

Opcién de hipotecas mixtas.

Esta financiacién comienza con cuotas altas, que irdn bajando posteriormente. Es aconsejable para
aquellas personas que hayan ahorrado lo suficiente para afrontar la mayor carga de cuotas de los 3-10
primeros afios. Esta opcidon también estd disponible en la mayor parte de Entidades Financieras.
Como conclusién, no podemos decir cudl es la mejor opcidn a elegir. Todo depende del momento de so-

licitud y la negociacién global con la Entidad Financiera correspondiente. Un andlisis de varias ofertas
tanto fijas como variables es el trabajo mds prudente que se debe realizar.

Evolucidn euribor a 12 meses.

DiC ENE 2022 FEE MAR ABR LAY JUNH JUL AGD SEP OC MOV

Fuente: Diario Expansiéon
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Entrevista a una farmacéutica

Entrevista a Victoria, una farmacéutica
que salié de Ucrania

Los farmacéuticos espaioles no han dudado
en solidarizarse con sus compafieros
ucranianos. Orbaneja Abogados quiere
contribuir mostrando su apoyo entrevistando
a Victoria, una farmacéutica ucraniana que
salié de Kiev en abril de 2022 con su madre
Stivlana, y sus hijas Nika y Sonia, dejando
alli en plena guerra con Rusia al resto de su
familia.

Con esta entrevista pretendemos dar mds
visibilidad, si cabe, al problema que sufre
Ucrania viéndolo a través de los ojos de
Victoria.

Es un testimonio duro pero muy emotivo.

Hola Victoriq, viniste a Espafia con tus dos pequefias y tu madre dejando alli a tu marido y el resto de
tu familia, ;por qué decidiste salir de Ucrania?

Cuando viviamos en Ucrania, en Kiev en una vida pacifica, sabiamos que habia tropas en la frontera
con Rusia, pero no pensamos hasta el ultimo momento que podria haber una guerra en pleno siglo
XXI. La mafiana del 24 de febrero de 2022 Rusia atacé Ucrania. Nos despertamos escuchando noticias
y sonidos terribles, inmediatamente comenzamos a pensar en qué hacer. Preparamos maletas con lo
imprescindible por si acaso, pero no planedbamos ir a ninguna parte y después de pensar mucho de-
cidimos quedarnos en Kiev, porque es la capital y la capital en cualquier guerra es el lugar mds seguro
del pais.

Primeramente nos mudamos a otro apartamento con mis padres para estar juntos. Alli cumplimos la
regla de dos paredes que debes seguir durante la guerrq, sobre todo mientras suenan las sirenas. Esto
quiere decir que es aconsejable permanecer en una estancia que no tenga ventanas y preferiblemente
esté aislada de las paredes exteriores del edificio. Cuando un proyectil golped cerca, pudimos compro-
bar que el permanecer alli nos salvé la vida.

Asi vivimos mis hijas y yo mientras estuvimos en Kiev, en el pasillo de casa, escuchando las sirenas, que
sonaban 10 veces al dig, y a veces sin parar, advirtiendo de la amenaza de bombardeo de cohetes en
el territorio. Alli comiamos y dormiamos, pues era el "lugar mds seguro”. Otras personas, al escuchar
las sirenas acudian a los refugios antiaéreos. Nosotros los teniamos cerca de nuestro edificio, pero sus
condiciones eran terribles: frio, humedad y, a menudo, no adaptados en absoluto a un refugio seguro y
con falta de acceso adicional. Después de todo, nadie estaba preparado para el hecho de que pudiese
haber una guerra en el pais.
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Entrevista a una farmacéutica

Por eso nosotros elegimos nuestro pasillo como lugar
de proteccién, después de todo, ir a un refugio era
un estrés adicional para los nifios, llanto, incompren-
sibilidad, asfixia, mucha gente, desesperacién y pd-
nico. Tuvimos muchos problemas con la comida que
escaseaba en las tiendas, dénde solo habia estantes
vacios y colas enormes.

Constantemente estaba pendiente de las noticias es-
perando que hubiera una mejora, pero nada de esto
sucedid y la situaciéon solo empeord, los misiles vola-
ron a diferentes distritos y a Kiev. Los ocupantes se
adentraron cada vez mds en las ciudades préoximas
a Kiev: Bucha e Irpin. Entonces comenzamos a te-
ner terribles noticias de los actos que éstos estaban
cometiendo, torturas, violaciones, matando a civiles,
sin mencionar las consecuencias de los bombardeos.
Disparaban incluso a mujeres y nifios que solo que-
rian ir a un lugar seguro. Vimos una de estas historias
con nuestros propios ojos, le sucedié a una familia
que vivia a nuestro lado, madre e hija, que se iban de
Bucha... cosas terribles. Duele hablar de todo esto, no
puedo imaginar lo que tuvieron que pasar aquellos
que se enfrentaron de cerca, cara a cara con el horror
de la guerraq, los invasores rusos...

Asi vivimos durante un mes. Rara vez saliamos al
patio porque habia sirenas constantes y sonidos fre-
cuentes de explosiones. Las nifias estaban asustadas
por estos sonidos y sirenas y preguntaban si un cohe-
te podria caer sobre nuestra casa. Estaban ansiosas
y asustadas, se despertaban por la noche y lloraban.

Un cohete derribado caydé a pocos kilémetros de
nuestra casa y vimos las espeluznantes consecuen-
cias de esto con nuestros propios ojos. También su-
pimos de un nifiito compafiero de colegio de mi hijq,
que con su padre no tuvo tiempo de correr al refugio
y resulté herido y sufrié graves dafios en la columna
vertebral.

Temiendo un horror auin mayor, y deseando salvar
principalmente a las niflas y sabiendo que no habia
un lugar seguro en Ucrania, decidimos ir al extranjero.

Sonia y Nika jugando en el pasillo de casa



Entrevista a una farmacéutica

Cuando tomas esta decisién ;ya sabias dénde ibais a vivir?

Cuando empecé a pensar en ir a un lugar seguro, vi en Instagram que una amiga estaba en Espariq,
ella y su hijo fueron acogidos por una familia espafiola, a la que estaba infinitamente agradecida. Le
pregunté como lo habia hecho y me hablé sobre un programa de ayuda, e inmediatamente pregunté
a los voluntarios si podian ayudarnos a nosotros también. Después de unas horas, tuve la respuesta de
que habia una familia que queria y podia acogernos.

Tenia ldgrimas en los ojos y, al mismo tiempo, desesperacidn, porque no sabiamos a ciencia cierta a
dénde fbamos a ir, no sabiamos dénde ibamos a vivir, con quién y cudnto tiempo, pero por otro lado
estaba feliz de que tan pronto hubiera gente que queria ayudarnos. Sobre todo sentia tranquilidad al
pensar que pronto podriamos dormir con mds calma, sin preocuparnos por la vida de las nifas.

Fue la primera vez que sali del pais, tenia miedo de ir a lo desconocido, con dos hijas pequefias, sin
marido. Pero el deseo de vivir y proteger a las nifias era mds fuerte que cualquier otra cosa.

¢Os resulté dificil adaptaros a la familia que os acogié?
No tuvimos ningun problema en absoluto, no solo du-
rante el periodo de adaptacién, sino también durante
toda la estancia. Somos muy afortunadas. No sé cémo
es esto posible, pero nos sentimos en nuestro hogar. Sin
exagerar, Loli y Antonio son nuestra familia.

Nika, mi hija mayor, ahora que sabe que volveremos no
deja de preguntarme cémo seguiremos viviendo en Kiev,
sin Lolita y Antonio. Después de todo, los nifios se vol-

vieron muy cercanos y amaron a la familia tanto o mds

que mi madre y yo.

\

Loli con Victoriq, Stivlana y las nifias

Eres farmacéutica, ;jtrabajabas antes de marcharte de Kiev?

Antes de irnos de Kiev, yo estaba de baja por maternidad, Nika iba a la guarderia, y yo cuidaba de
la pequefia Sonia en casa. En Ucrania, podemos disfrutar de baja maternal hasta los 3 afios de edad
del bebé. Asi que cuando se inicié la guerra no estaba ejerciendo. Antes de nacer Sonia trabajé como
farmacéutica durante 2 afios y medio.

En Espafia hay mucha demanda de farmacéuticos, ;ha sido el idioma un problema para poder ejercer
tu profesién aqui?

Si, el idioma era un problema para el empleo. Después de todo, es importante tener un alto nivel de
conversacion para comprender al cliente, sus necesidades, y sus dolores. Ser farmacéutica es una pro-
fesidn en la que la comunicacidon es un punto muy importante, porque comprender o no a una persona
es una cuestién de salud en primer lugar, y esto es lo principal en nuestra vida. Salud y vida. La guerra
una vez mds, de una manera tan cruel, nos recordé esto.

34



Entrevista a una farmacéutica

Ya que hablamos de farmacias, jencuentras alguna diferencia entre las farmacias ucranianas y las
espaiiolas?

La principal diferencia es que en Ucrania la mayoria de los medicamentos se pueden comprar sin rece-
ta médica, mientras que en Espafiq, para obtener medicamentos, en casi todos los casos es necesario
consultar a un médico. Es la Unica diferencia que aprecio, ya que como dije unas lineas mds arriba, uno
de los valores mds importantes que tiene mi profesidn es la comprensién hacia el paciente, y esto da
igual que sea en Espaia o en Ucrania.

Después de 6 meses y cuando el conflicto ain no ha
terminado vuelves a tu pais, ;qué te hace tomar esta
decision?

Cuando salimos de nuestro pais, esperdbamos que
todo terminara en dos o tres meses, y enseguida poder
regresar a casda, a la familia, a una Ucrania pacifica.
Pero no sucedié como parecia. El conflicto continta
hasta el dia de hoy. Las nifas preguntan constante-
mente cudndo podrdn ver a su padre, a su abuelo,
a sus tios y a sus amiguitas y aunque estamos muy
a gusto y bien aqui, la realidad es que no podemos
quedarnos para siempre. Si hubiera una oportunidad
y los hombres pudiesen salir de alli, por supuesto que
seguiriamos aqui, organizando nuestras vidas, bus-
cando trabajo, hasta que llegue la paz a nuestro pais,
pero con la familia reunida.

Lo peor es que la mayor parte de lo que escuchamos
en las noticias y de los amigos, cuyos familiares estdn
ahora al servicio, protegiendo a nuestro pais, es que
todo esto puede durar mds de un afo. Muchos cono-
cidos ahora estdn peleando, y algunos ya no estdn
Vivos.

Victoria con su marido y sus nifias en Ucrania,
antes del comienzo de la guerra.

Esta es en realidad una decisién que fue muy dificil de tomar, ademds, no estamos 100% seguros de
que sea correcta. Pero realmente extrailamos nuestro pais, y nuestro corazén estd alli, en casa, con
nuestros familiares, necesitamos estar a su lado. Realmente quiero creer que todo mejorard pronto, la
situacién en la capital estd relativamente estabilizada.

¢{Como ha sido el trato que habéis recibido en Espaiia?

Hemos necesitado asistencia médica varias veces por motivos distintos y siempre la hemos recibido,
ademds, absolutamente gratuita. Estamos muy agradecidos a los médicos y personal sanitario y en
general a todas las personas que se han cruzado en nuestro camino de vida en este tiempo.
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Cuando acabe la guerra y todo se normalice, ;te gus-
taria volver a Espafia alguna vez?

Amamos este pais con todo nuestro corazdn, espe-
cialmente a la gente. Escribo esto con Idgrimas en los
ojos, porque nunca hubiese imaginado encontrarme
en una situacién tan dura y en la que la solucién poco
dependeria de mi. Aqui mi madre, mis hijas y yo he-
mos recibido un apoyo infinito, nos hemos encontrado
con personas increibles, amables, sinceras, sonrientes,
carifiosas y sensibles llenas de comprensién y compa-
sién. Estamos muy agradecidos a Espafia por todo.

Solo tendremos gratos recuerdos del maravilloso pais
de Espariq, su sol, su hermoso lenguaje eufénico. La
increible belleza y el ambiente de Madrid, donde algu-
nas calles nos recordaron a Kiev. Conservaremos mu-
chos paisajes magnificos no solo en la memoria, sino
también en las fotos tomadas por una amiga nuestra,
que también se vio obligada a refugiarse en Espaiiq,
desde el comienzo de las hostilidades en Ucrania.

Las fotos siempre nos recordardn este periodo dificil pero cdlido, gracias a la familia que nos acogid y
lo hizo asi para nosotros.

Espafia y sus habitantes, con su buena voluntad, calor y sol en el cielo y en sus almas, pudieron devol-
ver sonrisas a nuestros rostros no solo para los nifos, sino también para nosotros. Es una verdadera
felicidad vivir, sonreir y disfrutar de la vida.

¢Echaras de menos a tu “familia espaiiola”?

Ya estamos tristes, aunque todavia no nos hemos ido. Después de todo, ;cémo no puedes estar triste
cuando dejas a tus familiares? Y eso es exactamente lo que Loli y Antonio son para nosotros. Siempre
estaremos agradecidos por todo y nunca olvidaremos su amabilidad. No hay tantas personas asi en
este mundo, y es un verdadero regalo del destino el haberles conocido, aunque de esta manera... so-
mos muy similares en puntos de vista, hdbitos y por eso nos comunicamos y entendemos fdcilmente,
a pesar de barrera linguistica.

No es frecuente encontrarte en la vida con personas tan cercanas a ti, ni siquiera en tu pais, verdaderos
amigos que se convierten en parientes. Ellos fueron quien en estos momentos tan dificiles reemplaza-
ron a nuestros seres queridos, compartieron su amor y calidez y les dieron a mis hijas la atencién y el
cuidado que necesitaban.
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No fue fdcil acercarse a Nika, mi hija mayor, le costa-
ba mucho abrirse a nuevas personas, extraias para
ella, pero Loli y Antonio encontraron un enfoque para
ello, y las nifilas ahora no pueden imaginar sus vidas
sin esta familia, al igual que nosotras. Nunca olvida-
remos a la familia que nos trajo y nos proporcioné
todo lo que necesitdbamos y no sélo les recordamos
a ellos, sino también a sus familiares y amigos toda
nuestra vida. Siempre les agradeceremos su apoyo.

Estoy segura que mantendremos la comunicacién en
el futuro, y algun dia caminaremos juntos por las ca-
lles de Kiev.

{Te atreves a definir con una frase tu estancia en Es-
paiia?

Este es un momento para revisar los valores, para en- _
tender el verdadero significado de todo lo que suce- Antonio con las nifias
de. El valor principal son las personas, y no hay nada mds valioso que la vida.

Victoria, me gustaria terminar esta entrevista con una frase o cita del algtin autor ucraniano llena de
optimismo, dimela tu

Lucha - supera. jDios te ayudard! jPara ti la verdad, para ti Gloria y la voluntad de la fiesta!
T.G. Shevchenko, poeta ucraniano

Cuando entrevisté a Victoria, ella, Stivlana y las niflas seguian en Madrid, pero solo unos dias
después volvieron a Kiev a reencontrarse con la familia que alli habian dejado.
A dia de hoy sabemos que estdn todos bien.

El equipo de Orbaneja Abogados desea que en un futuro cercano consigan volver a la
preciosa normalidad que tenian antes de iniciarse el duro conflicto.

iGracias Victoria por haber compartido con nosotros
este duro testimonio!

Loli, Antonio... Habéis hecho una labor fantdsticq,
GRACIAS por ser como sois.
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Encuentros Orbaneja

INFARMA

MESA REDONDA EN CUNEF

Otro afio mds El equipo de Orbaneja Abogados estuvo presente en INFARMA los dias 22, 23 y 24 de
marzo, ofreciendo asesoramiento tanto en materia fiscal y laboral como en los trdmites necesarios
para los traspasos de farmacia a todo aquel farmacéutico que lo solicité.

El pasado 22 de junio, en la sede de la Uni-
versidad CUNEF, Orbaneja Abogados en
colaboracién con el Instituto de Innovacion
organizé un desayuno de trabajo sobre la
Nueva Ley de Farmacias de la Comunidad
de Madrid. Después de que la abogada Rosa
Blanco repasara los cambios principales de
la norma, tuvo lugar una mesa redonda mo-
derada por Gema Sudrez, periodista y coor-
dinadora del Correo Farmacéutico y en la
que participaron Blanca de Eugenio y Ma-
nuel Martinez del Peral, Farmacéutico y Pre-
sidente del Colegio Oficial de Farmacéuticos
de Madrid.
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Tu nmfundo, tu farmacia;
ORBANEJA ABOGADOS, tu apoyo.
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